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Az ingatlan eladasa életiink egyik legfontosabb és pénziigyileg legmeghatarozébb déntése
— és ahogy minden jelentés dolognal, itt sem mindegy, hogyan csinaljuk. Lehet amator
médon, gyorsan, atgondolatlanul... és lehet tudatosan, felkésziilten, profi szemlélettel.
Gondoljon csak egy egyszeribb példara: egy auté eladasanal az egyik tulajdonos lefényképezi és
feladja a hirdetést, mig a masik kitakaritja, lemossa, hirdetésben kiemeli az értékeit, és profi mdédon
prezentalja. Az eredmény? Gyorsabb eladas és magasabb ar. Ingatlannal ez a kiilbnbség nem
szazezrekben, hanem akar milliokban mérheto.

A megfelel6 értékesitési stratégia nemcsak gyorsitia az értékesitést, hanem jelentésen
csbkkenti az alkuteret is. Erdemes elgondolkodni: Onnek mennyit jelentene az a plusz tébb
millié forint? Mennyi idébe és munkaba keriilne ezt mas médon megkeresnie?

Sokan nem gondolnak bele, de az ingatlanértékesités is egy szakma. Ahogy On is a sajat teriiletén
szerzett tudasaért kap fizetséget, ugy az ingatlanszakember is évek tapasztalatat, piaci ismeretét
és kapcsolatrendszerét teszi hozza a folyamathoz. Ez a tudas sokszor sz6 szerint milliokat érhet.

A mai gyorsan valtozo piaci kornyezetben kulondsen fontos a naprakészség. A hirek gyakran
optimizmust sugallnak, mikézben a valés piacon komoly verseny zajlik az eladdok koézott. Az
ingatlanértékesités ma mar egy versenyhelyzet, ahol tobbek kozott a kilsé tényezék is —
kamatok, gazdasagi helyzet, globalis események — folyamatosan befolyasoljak a keresletet.

A siker kulcsa az objektiv és szakmai szemlélet. A tulajdonosok tébbsége érzelmileg koétédik az
ingatlanahoz, ezért gyakran tulértékelik azt. Ha az ar vagy a hirdetés min6sége nem megfeleld,
elmarad az érdekl6dés, nincs kattintas, nincs hivas, nincs megtekintés és végul nincs ajanlat sem.
Egy rosszul inditott hirdetés kénnyen ,,elfarad”, és a piacon ragad.

A veviOk figyelmét kezdetekben két dolog ragadja meg igazan: a hirdetési anyag és az ar. Ha
ezek rendben vannak, beindul a folyamat. Ha nem, az értékesités mar az elején elakad.

Ebben nyujt valodi segitséget egy szakember. Nemcsak a megfelel6 arazasban és prezentacioban
segit, hanem végigkiséri az egész folyamatot — akar egy lathatatlan segit6 kéz, aki ott van, amikor
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szikség van ra. Egy ingatlan eladasa soran szamos lépést kell megfeleléen végrehajtani,
amelyek egy szakember szamdra rutinfeladatok, de vajon Onnek is azok?

Ha ugy érzi, magabiztos ebben, akkor akar egy tanacsadoéi egyuttmikodés (MINI) is elegendd lehet
az On szamara, IGY AKAR MILLIOKAT SPOROLHAT AZ INGATLANOSON ES MILLIOKAT
~NYERHET” AZ UGYLETEN. VONZO AJANLAT LEHET EZAZ ON SZAMARA?

Amennyiben IGEN, akkor nézzuk a tudnivalokat...

Mi hatarozza meg egy ingatlan gyors eladasat?
1. Realis, piaci alapu ar meghatarozasa

Az ingatlanok tularazasa az egyik leggyakoribb hiba. Ha egy ingatlan tul dragan kerul piacra, akkor
kevesebb érdekl6d6t vonz, hosszabb ideig marad a piacon, végul gyakran alacsonyabb aron kel el.

Mi piaci adatok alapjan hatarozzuk meg az optimalis indulé arat.

2. Professzionalis megjelenés és marketing

Az els6 benyomas dontd. Az ingatlan értékesitésénél kiemelten fontos, az igényes fotdk, jol megirt
hirdetés, megfeleld hirdetési csatornak és célzott vevéi elérés. Célunk, hogy az ingatlan kitlinjon
a hirdetések tomegébél.

3. Kizardélagos megbizas vagy tanacsadoi egyuttmiikodés — a 100% odafigyelés garanciaja

A kizarélagos megbizas az egyik leghatékonyabb értékesitési forma. Miért? Mert ilyenkor teljes
marketinget biztositunk, maximalis energiat forditunk az értékesitésre, kiemelten kezeljik az
ingatlant és minden érdekl6dét mi kezellink. Tanacsadas soran végig jelen vagyunk és felligyeljik
az értékesitési folyamatot. Ez gyorsabb eladast és atlathaté folyamatot eredményez.

4. Szakszerii vevokezelés

Nem minden érdekl6d6 valodi vevd. Mi pont ezért elbszirjuk az érdekl6déket, megszervezzuk a
megtekintéseket, képviseljilk az On érdekeit a targyalasok soran és segitiink a legjobb ajanlat
elérésében. Mindez hatékony munkavégzést eredményez.

5. Teljes kori ugyintézés

Az értékesités soran szamos adminisztrativ lépés meral fel. Segitink a dokumentaciok
elb6készitésében, az adasvételi folyamat koordinalasaban és a vevdé és ugyved kozotti
kommunikaciéban. Igy az eladas biztonsagosan és gordulékenyen valésul meg.
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6. A piac mozgasanak folyamatos figyelése

Az ingatlanpiac folyamatosan valtozik. Figyelembe vesszik az aktualis keresletet, a hasonld
ingatlanok arat, a vevdi aktivitast és a piaci trendeket. Ez lehetévé teszi, hogy a megfeleld
pillanatban és megfelel6 stratégiaval értékesitsunk.

Miért érdemes vellink dolgozni?

v Piaci tapasztalat
v Realis armeghatarozas
v Hatékony marketing
v Szlrt vevéi kor
v Gyorsabb értékesités
v Biztonsagos lgyintézés

Célunk egyszerii!

Az ingatlanat a lehet6 legjobb feltételekkel értékesiteni!

Ingyenes szolgaltatasunk

v Aktuadlis piaci helyzet attekintése
v Kérdések megvalaszolasa
v Home staging ajanlasok

A teljes értékesitési folyamatot végig felugyeljuk, képviseljluk és
megvédjiik az On érdekeit, mikdzben folyamatosan tajékoztatjuk,
hogy mindig pontosan tudja, mi torténik és mi a kovetkez6 lépés.

Megbizhatésag. Szakértelem. Teljes atlathatésag.

MOTTONK:
,HA INGATLANT ADNAL-VENNEL, VELUNK BIZTOSAN NYERO LENNEL!”



