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A mai ingatlanpiacon tobb az eladd, mint a vev, hosszabb az értékesitési idé és nagyobb szerepe
van a marketingnek, mint barmikor eddig. Ezért kiemelten fontos a megfelel6 értékesitési stratégia
kivalasztasa. Az alabbi értékesitési stratégiak lehet6séget adnak arra, hogy az ingatlantulajdonos a
sajat céljai és preferenciai szerint valassza ki a szamara legmegfelel6bb egyuttmdkodési format. A
folyamat célja az atlathaté koltségstruktura, a rugalmas egyuttmikodés és az eredményes

értékesités bebiztositasa.

Ertékesitési | 1. MEDIUM — altalanos, tobb 2. MAXI - kiemelt, kizarolagos
stratégia ingatlanos keriil bevonasra :
9 9 (AJANLOTT)
Jellemzo Ebben a stratégiaban tébb ingatlankdzvetité Tapasztalataink szerint ez a leghatékonyabb
vehet részt, 6k végzik a tevékenységek modja az ingatlan értékesitésének.
nagyobb részét.
Miért j6? TULAJDONOSOK IGENYLIK! KULCSRAKESZ!
Szerzodés Altaldnos megbizds, min. 6 hénapos Kiemelt megbizas, min. 6 hdnapos
jellege
Elérhetd Budapest, Pest megye, KEM megye Budapest, Pest megye, KEM megye
Mikor Amennyiben az ingatlan tulajdonosa Amennyiben az ingatlan tulajdonosa elfoglalt
ajanljuk? elfoglalt és megosztana a teenddket. és kulcsrakész megoldast keres.
Tdébb ingatlanos bevonasa esetén nagyobb a
hibalehet6ség a hirdetés soran, a vevék A tulajdonos ebben az esetben is
alkupoziciéba kerilhetnek, mert azt hiszik értékesitheti az ingatlanat k6zos hirdetési
surgbs az eladas. anyaggal!
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A kovetkezd tablazatban bemutatjuk, mely tevékenységek sziikségszeriiek értékesités soran
(indikativ lista).

“T” = Tulajdonos ...... “IK” = Ingatlan kozvetité ....... “-% = nem relevans

Tevekenyseg | Stratégia MEDIUM MAXI
. Tulajdoni lap és térképmasolat beszerzése (tulajdonosnak T T. IK*
ingyenes) ’

2. Arelemzés — armeghatarozas piaci 6sszehasonlité elemzés
alapjan (szerz6dés megkodtése elbtt felarért, ami levonasra - IK*
kerilhet szerz6déskdtéskor)

3. Ingatlan felkészitése fotozasra T T

4. Tanacsadas mire érdemes odafigyelni fotézas soran - IK

5. Fotézas. A mindségi fényképek az ar mellett nagyban *

T T, IK

hozzajarulnak a sikeres értékesitéshez.

6. A hirdetési széveg elkészitése IK IK

7. Az ingatlan hirdetés feladasa (ingatlan.com) IK IK

8. Hirdetés megjelenitése szamos hirdetési portalon IK IK

9. Hirdetés megjelenitése relevans Fb csoportokban T IK

10. Hirdetés kreditelése (EROSEN ajanlott - GOOGLE effektus) - IK*

11. Erdekl6dék kezelése telefonon IK IK

12. Az eladd ingatlan bemutatasa érdekl6déknek IK IK

13. Artargyalas folyamata IK IK

14. Energetikai tanusitvany beszerzése szakembertdl *** T T

15. Erintésvédelmi jegyz6konyv beszerzése szakemberts| ***

16. Adasvételi szerz6dés folyamataban tanacsadas, mire érdemes IK IK
odafigyelni

17. Birtokbaadas folyamataban tanacsadas, mire érdemes odafigyelni IK IK

* bekerUlési kdltségen ** MIOSZ oldalan keresztil *** tulajdonos jogszabalyi kotelezettsége

A fentiek alapjan On melyik értékesitési stratégiat valasztana?

O MEDIUM - t6bb ingatlanossal egyuttmiikddés vagy

O MAXI — kizarolagos értékesités



