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TKA -Ingatlan,
a JO valasztas! k

.immar toébb éve sikeresen segitjlik
ugyfeleinket ingatlanaik értékesitése soran. A .
legegyszeriibb egyuttmikodési formatol , \

egészen a kulcsrakész megoldasig.” -
‘A .

Az ingatlan eladasa életiink egyik Ilegfontosabb és pénziigyileg
legmeghatarozobb déntése — és ahogy minden jelentés dolognal, itt sem
mindegy, hogyan csinaljuk. Lehet amatér médon, gyorsan, atgondolatlanul... és
lehet tudatosan, felkésziilten, profi szemlélettel. Gondolj csak egy egyszer(ibb
példara: egy autd eladasanal az egyik tulajdonos lefényképezi és feladja a hirdetést,
mig a masik kitakaritja, lemossa, hirdetésben kiemeli az értékeit, és profi mddon
prezentalja. Az eredmény? Gyorsabb eladas és magasabb ar. Ingatlannal ez a
kiilbnbség nem szazezrekben, hanem akar milli6kban mérheté.

A megfelel6 értékesitési stratégia nemcsak gyorsitjia az értékesitést, hanem
jelentésen csékkenti az alkuteret is. Erdemes elgondolkodni: Neked mennyit
jelentene az a plusz tobb millié forint? Mennyi id6dbe és munkadba keriilne ezt
mas médon megkeresni?

Sokan nem gondolnak bele, de az ingatlanértékesités is eqgy szakma. Ahogy TE is a
sajat tertleteden szerzett tudasodeért kapsz fizetséget, ugy az ingatlanszakember is
évek tapasztalatat, piaci ismeretét és kapcsolatrendszerét teszi hozza a folyamathoz.
Ez a tudas sokszor sz6 szerint milliokat érhet.

Az ingatlanértékesités ma mar egy versenyhelyzet, ahol tobbek kdzott a kilsd
tényez6k is — kamatok, gazdasagi helyzet, globalis események — folyamatosan
befolyasoljak a keresletet.

A siker kulcsa az objektiv és szakmai szemlélet. A tulajdonosok tébbsége
érzelmileg kotédik az ingatlanahoz, ezért gyakran tulértékelik azt. Ha az ar vagy a
hirdetés min6sége nem megfeleld, elmarad az érdeklédés, nincs kattintas, nincs hivas,
nincs megtekintés és végul nincs ajanlat sem. Egy rosszul inditott hirdetés kénnyen
»elfarad”, és a piacon ragad.

A vevok figyelmét kezdetekben két dolog ragadja meg igazan: a hirdetési anyag
és az ar. Ha ezek rendben vannak, beindul a folyamat. Ha nem, az értékesités mar az
elején elakad.
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Ebben nyujt valodi segitséget egy szakember. Nemcsak a megfeleld arazasban és
prezentacidoban segit, hanem végigkiséri az egész folyamatot — akar egy lathatatlan
seqitd kéz, aki ott van, amikor szlikség van ra. Egy ingatlan eladasa soran szamos
lépést kell megfeleléen végrehajtani, amelyek egy szakember szamara
rutinfeladatok, de vajon Neked is azok?

Mi hatarozza meg egy ingatlan gyors eladasat?
1. Realis, piaci alapu ar meghatarozasa

Az ingatlanok tularazasa az egyik leggyakoribb hiba. Ha egy ingatlan tul dragan kerul
piacra, akkor kevesebb érdekl6d6t vonz, hosszabb ideig marad a piacon, végul
gyakran alacsonyabb aron kel el.

Mi piaci adatok alapjan hatarozzuk meg az optimalis indulé arat.

2. Professzionadlis megjelenés és marketing

Az elsé benyomas dontd. Az ingatlan értékesitésénél kiemelten fontos, az igényes
fotdk, jol megirt hirdetés, megfelel6 hirdetési csatornak és célzott vevéi elérés. Célunk,
hogy az ingatlan kitlinjon a hirdetések tomegébdl.

3. Kizarélagos megbizas, a 100% odafigyelés garanciaja

A kizar6lagos megbizas az egyik leghatékonyabb értékesitési forma. Miért? Mert
ilyenkor teljes marketinget biztositunk, maximalis energiat forditunk az értékesitésre,
kiemelten kezeljuk az ingatlant és minden érdekl6d6t mi kezellink. Ez gyorsabb
eladast és atlathaté folyamatot eredményez.

4. Szakszerili vevokezelés

Nem minden érdekl6dd valodi vevd. Mi pont ezért el6szlrjuk az érdekl6déket,
megszervezzilk a megtekintéseket, képviseljiik az On érdekeit a targyalasok soran és
segitunk a legjobb ajanlat elérésében. Mindez hatékony munkavégzést eredményez.

5. Teljes kori ligyintézés

Az értékesités soran szamos adminisztrativ |épés meril fel. Segitlink a dokumentacidk
el6készitésében, az adasvételi folyamat koordinalasaban és a vevé és ugyvéd kozotti
kommunikaciéban. Igy az eladas biztonsagosan és gordiilékenyen valésul meg.
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6. A piac mozgasanak folyamatos figyelése

Az ingatlanpiac folyamatosan valtozik. Figyelembe vesszik az aktualis keresletet, a
hasonlé ingatlanok arat, a vevaéi aktivitast és a piaci trendeket. Ez lehetdvé teszi, hogy
a megfeleld pillanatban és megfelel6 stratégiaval értékesitsiink.

Miért érdemes vellink dolgozni?

v Piaci tapasztalat
v Realis armeghatarozas
v Hatékony marketing
v Szilrt vevdi kor
v Gyorsabb értékesités
v Biztonsagos lgyintézés

Célunk egyszerii!

Az ingatlanodat a lehet6 legjobb feltételekkel értékesiteni!

Ingyenes szolgaltatasunk

v Aktualis piaci helyzet attekintése
v Kérdések megvalaszolasa
v Home staging ajanlasok

A teljes értékesitési folyamatot végig felugyeljuk,
képviseljuk és megvédjiik az Te érdekeidet, mikozben
folyamatosan tajékoztatunk, hogy mindig pontosan tudd,
mi torténik és mi a kovetkezo lépés.

Megbizhatosag. Szakeértelem. Teljes
atlathatosag.
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MIERT FONTOS AZ ERTEKESITESI STRATEGIA?

Az ingatlan értékesitése nem a hirdetés feladasaval kezdddik, hanem egy jol atgondolt
stratégiaval. A megfelel6 arképzeés, a célcsoport meghatarozasa, a professzionalis
marketing és a tudatos értékesitési folyamat egyuttesen hatarozzak meg, hogy mennyi
id6 alatt és milyen aron sikerul eladni az ingatlant.

Eqgy jol felépitett értékesitési stratégia biztositja, hogy minél tdbb potencialis vevéhoz
jusson el a hirdetés, a komolytalan érdekl6ddk kiszlrésre keruljenek, a valddi vasarlok
pedig végigvezethetdk legyenek az érdeklédéstél egészen az ajanlattételig. Ez
nemcsak gyorsabb értékesitést eredményezhet, hanem jelentésen ndveli annak
esélyét is, hogy az ingatlan a lehetd legjobb piaci aron talaljon uj tulajdonosra.

MIERT FONTOS AZ ERTEKESITESI TOLCSER?

Sokan ugy gondoljak, hogy egy ingatlan eladasahoz elegendd feladni egy hirdetést,
majd megvarni a vevot. A valésag azonban ennél joval Osszetettebb. Egy sikeres
ertékesités soran a potencialis vasarlok nagy része mar az els6 1épésekben kiesik a
folyamatbdl, és csak néhanyan jutnak el odaig, hogy ajanlatot tegyenek, végul pedig
egyetlen vevl vasarolja meg az ingatlant.

A kovetkezé oldalon bemutatott értékesitési tolcsér ezt a folyamatot szemlélteti. JOI
lathatdé belble, hogy a sikeres értékesitéshez nem elegendd néhany érdekl6dé
megszerzése: széles korl marketingre, professzionalis vevOkezelésre és tudatos
értékesitési stratégiara van sziukség ahhoz, hogy a megfelelé vevé a megfelelé aron
vasarolja meg az ingatlant.

Az abrazolt folyamatnak naprakésznek kell lennie, célszerii a hirdetés korai
szakaszaban végig vinni, még miel6tt a hirdetés/ajanlat ,,elfarad” és a nézel6dok
mar csak atgorgetnek rajta.
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ERTEKESITESI TOLCSER

A mai tulkinalati piacon egyetlen
vevé megszerzéséhez tobb ezer
embert, potencialis vasarlot kell
elérni. Ez jelentés
marketingmunkat és hirdetési
koltséget igényel. Az ingatlan
portalok fontos eszk6zék, de
6nmagukban mar ritkan
elegendéek a sikerhez.

marketing tevékenységek
és koltségek (fizetbs
hirdetés kiemelés, fizetett
hirdetések) ... nagy tomeg
elérése sziikségszeri

Ezért van sziikség professzionalis,
fizetés marketingre is, nem csupan
egy hirdetés feladdsara.

Minél nagyobb tomeghez juttatjuk el
hirdetéstinket, annal nagyobb a valészinlsége,
hogy érdeklédd érkezzen. Az érdekléd 6 akkor kattint
a hirdetésre, ha j6é a marketing anyag és az ingatlan
nincs tdlarazva. Itt gyakran  komolytalan
érdeklédbk, nézeld6ddk is akadnak, ezért szlrni kell

A komoly érdeklédbébél lesz a megtekintd, de nem
megtekintd(k) mindegyikb6l. Szamos kérdés, aggaly, félelem
merulhet fel a megtekintés soran, melyeket
szakszerlen kell kezelni, akar ott a helyszinen. Az
értékesités egyben pszicholdgiai is.

érdeklédd(k)

G

Az ajanlat az alapja az artargyaldsnak, amit, ha
ajanlat(ok) nem j6l kezel a tulajdonos, akkor sok milliét is ott
hagyhat a vev6 zsebében.

L

Pont az az 1 VEVO, akiért mindvégig dolgoztunk!
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MIERT ELONYOSEBB A KIZAROLAGOS SZERZODES AZ INGATLAN
TULAJDONOSANAK?

A kizardlagos szerz6édés elsésorban nem az ingatlanost védi, hanem az eladd érdekeit
szolgalja.

o Egyetlen, atgondolt értékesitési stratégia — Nem tdbb iroda verseng egymassal,
hanem egy szakember dolgozik a lehetd legjobb aron torténd értékesitésért.

o Hitelesebb megjelenés — Az ingatlan nem jelenik meg tobbféle aron, eltérd
leirasokkal vagy gyengébb minéségl hirdetésekkel, ami ndveli a vevok bizalmat.

e Nagyobb marketingbefektetés - A kizarolagos megbizasnal az ingatlanos
batrabban kolt professzionalis marketing anyagra, fizetett hirdetésekre és
kiemelésekre (akar tobb tizezer forintot is).

o Kevesebb kellemetlenség — A megtekintések szervezése, a vevék szlirése és a
targyalasok egy kézben vannak, igy a tulajdonos idejét is kiméli.

e Jobb alkupozicié — Az ingatlanos nem a gyors jutalékért versenyez mas
kozvetitékkel, hanem a tulajdonos szamara legkedvezObb feltételek elérésére
torekszik.

o Gyorsabb és eredményesebb értékesités — A jOl felépitett, egységes értékesitési
folyamat gyakran rovidebb eladasi id6t és magasabb eladasi arat eredményez.

A cél nem minden esetben az, hogy minél hamarabb elkeljen az ingatlan, hanem az,
hogy a lehet6 legjobb aron, a lehetd legjobb feltételekkel talaljon aj tulajdonosra.

MIERT NEM AZ INGATLANOS SIKERDIJA A LEGFONTOSABB TENYEzZ® AMIKOR
DONTUNK?

A legalacsonyabb sikerdij nem feltétleniil jelenti a legjobb DONTEST. Sokkal fontosabb az
ar-érték arany és az, hogy mennyiért tudja az ingatlanos értékesiteni az ingatlant.

e A jobb szakember gyakran magasabb eladasi arat ér el, ami bd&ven
ellensulyozhatja a magasabb jutalékot.

o A professzionalis marketing és targyalasi stratégia tobb érdekl6d6t és erésebb
vevli versenyt eredményezhet.

e Az olcsébb nem mindig olcsobb - ha az ingatlan a piaci ar alatt kel el, a
"megsporolt” jutalék tobbszorosét veszithetjik el.

o Avalédi kérdés nem az, hogy mennyi a jutalék, hanem az, hogy mennyi pénz
keriil a zsebedbe az eladas végén.

Ne azt nézd, mennyibe keriil az ingatlanos, hanem azt, hogy mennyi értéket teremt
szamodra. A jo dontést nem a jutalék mértéke, hanem az elért eredmény hatarozza
meg.



